
①顧客の抱える課題 ②顧客セグメント③独自の価値提案④ソリューション

⑤チャネル

⑥収益の流れ⑦コスト構造

⑧主要指標

⑨圧倒的な優位性

・自宅にテレワークを行える環境
がない。

・外出中にＰＣを使う環境を探す
のに苦労する。

・ネット環境のある飲食店に入っ
てもコロナ感染リスクや時短
営業で長くはいられない。

誰もが手軽に利用できるPC作業専用
の完全個室のBOXを公共施設や企
業・商業施設に設置する。

顧客利用者数(店舗別・客層別）

・自由設計でｵﾌﾟｼｮﾝ仕様も可能

・低価格で大量生産が可能

・自社設計・製作・施工

・都内で自社ビルを構える大手企業
・戸建て住宅所有のエンドユーザー
・行政を通して、公共施設への設置

・利用者の口コミ
・ＨＰ・ＳＮＳ発信
・弊社取引先への営業

・商品に対する、設計費・製作費・設備費・搬入費・取付費・人件費
※設置場所によって、構造や面材の種類・設備内容の変更がある。

・規格品で大量受注であれば、1台当たりのコスト減が可能。ｵﾌﾟｼｮﾝ設備追加や設置場所で寸法が異
なればコスト高

・自社設計・製作・施工
・国内全エリア対応

・商品費・取付費で固定粗利を確保。
・自社コンテナでの保管費
・修繕・メンテナンス費

事業 テレワーク用チャットBOX(仮称）設計・製作・施工
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